
 

一生懸命頑張っているのに・・・「客足が遠のいた」「売上が伸びない」「利益が出ない」 このような問題を抱えて
いませんか？ その原因は､あなたの会社のビジネスモデル（利益を生み出す仕組み）が市場の変化や顧客ニーズ
の多様化に適合しなくなったのかも知れません。 そこで本セミナーでは､複数のビジネスモデルの組み合わせで
新規客やリピーターを増やし､売上・利益が向上した事例を交え解説します。 

事業所名           

     
TEL  

所 在 地  〒 FAX  

業 種  従業員数（正社員）  名 

受講者名                    ①会場受講  ②Zoom受講〔ｍａil：                                       〕 

受講者名                    ①会場受講  ②Zoom受講〔ｍａｉｌ：                                       〕 

 

申込日   月   日 

＊ご記入されました個人情報は､本セミナーの運営及び今後の講習会等の情報提供にのみ利用いたします。 
＊オンラインセミナーのため、設備の不具合等でご迷惑をおかけする可能性がございますので、予めご了承ください。 
 

◆身近なサービスのビジネスモデルはこうなっている 

◆近年、ライバルは地元企業でなく「Aｍａｚｏｎ」 

◆利益を生み出す！おすすめビジネスモデル 

・ターゲット客を変えて生徒数１.５倍増の学習塾 

・社長のキャラクターを立てて売上２倍増の仏壇店 

・個別感をつけたサービスで口コミ紹介客３倍達成の一人社長 

・２回以上課金する仕組みを入れ、売上２倍増の結婚相談所 

・松竹梅モデルで値上げをして業績好調の社労士 

・Google マップ集客法で新規客２倍増の治療院 

・専門特化と社会貢献で良いお客様しか来なくなったヘアサロン 

〔ビジネスモデルコンサルタント〕 
１９６９年生まれ。大学卒業後､たこ焼き店等の経営後､
ＩＴ業界で１２年間システムエンジニアとして活躍。そこで培

ったＩＴ技術とビジネスモデルの研究を活かしてビジネスモデル
改善コンサルタントとして活躍中。 

キャンドルライト（株） 代表取締役 

 


