
 

事業所名           

     
TEL  

所 在 地 〒 FAX  

業 種  従業員数（正社員）  名 

受講者名                    ①会場受講  ②Zoom受講〔ｍａil：                                       〕 

受講者名                    ①会場受講  ②Zoom受講〔ｍａｉｌ：                                       〕 

 ＊ご記入されました個人情報は､本セミナーの運営及び今後の講習会等の情報提供にのみ利用いたします。 
＊オンラインセミナーのため、設備の不具合等でご迷惑をおかけする可能性がございますので、予めご了承ください。 
 

申込日   月   日 

新型コロナ感染拡大により、ネット販売の利用が急増し、売上も大きく伸びています。ネットショップはパソコンさえあれば､

低コストで手軽に開店できるため､活用する事業者も多くなっていますが、開店したものの成果が出ない等の問題点を抱

えている方も多く見受けられます。そこで、ネットショップ開業に必要な基礎知識から売れるネットショップにするための 

ノウハウについて解説いたします。 

 

 

▶「新しい日常」とビジネス環境の変化 

▶ネット販売の目的を整理する 
▶３年前とは大違い！ネットショップ開店の方法 
▶ネットショップ運営の実態と計画づくり 
・運営フロー  ・決済方法  

・配送､運営ルール  ・顧客フォロー体制 

▶「売れない理由」を洗い出す 
▶ＳＮＳ＋ＥＣサイトで売上・知名度をアップ 

 

 

有限会社 E-スタヂオ 代表取締役  

中邨 登美枝 氏 
１９９１年よりＩＴ系ビジネスサポートを開始。
企業の情報発信支援を目的に､研修･制作･
情報活用サポート等をはじめセミナー講師と
して活躍中。ネットショップ「藍染め暮らし」運
営者。【著書】「Ｅｘｃｅｌをきっちり使う本」他 


